Naviceram,
el ERP de referencia para el
sector ceramico
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¢, Qué es Naviceram?

Desarrollado sobre Microsoft Dynamics 365 Business
Central, Naviceram es la solucién mas completa,

agil y eficaz para la industria azulejera. Su objetivo

es optimizar la gestion interna empresarial de
fabricantes y distribuidores ceramicos, ofreciendo
una elevada usabilidad y permitiendo a los usuarios
tomar decisiones mas rapidas.

Se trata, por tanto, de un sistema sencillo que
contempla todas las necesidades especificas del
sector del azulejo y les permite resolver multiples
problemas.
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Problemas que resuelve
Naviceram

El sector ceramico tiene que hacer frente a
una casuistica especifica que muchas veces
no puede ser atendida por un software de
gestidn estandar.

v/ Abastecimiento de v/ Control del stock y
depositos organizacion de procesos
de logistica
v Gestiondela v/ Definicion de sistemas
fabricacion externa flexibles de comisiones
para su transformacion a representantes y su

liquidacién posterior

v/ Control y rentabilizacién
de las instalaciones
publicitarias
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: : Almacenes (ubicaciones)

Pri nci pales Almacenes Grupo de precios Tono, calibre, calidad, embalaje
. » (depbsitos)
funcionalidades p

Grupo de descuentos Productos

Clientes Tipos de producto, pieza, pasta

Estadisticas

Integramos toda la funcionalidad
necesaria dentro de Microsoft Muestras Instalaciones publicitarias Series y formularios

ormandeveiEagEL LT
creando un sistema sencillo que N

contempla todas las necesidades Gestion de cargas rex;‘:'e'?]'f:nt_ Liquidacién de comisiones
especificas de los fabricantes y Operac. de || Documentac. —
distribuidores ceramicos. crédito || exportacion Fabricacion externa

Contabilidad y gestion financiera

*En azul vemos los moédulos que vienen con Dynamics 365 Business Central
*En blanco vemos la funcionalidad especifica de Naviceram.
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Todas las areas funcionales de
la empresa bajo control
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Productos

v/ Anadir variantes a productos:

Caracteristicas especificas del sector que, en muchos casos,
puede definir el propio usuario, como: calidad, tono y calibre,
serie, formato, tipo de pasta, tipo de pieza, etc.

v/ Multiples embalajes:

Posibilidad de embalar y/o paletizar el mismo articulo de
diferentes formas a nivel de pedidos de venta, reservas, control de
almacenes, etc. Posibilidad de indicar un embalaje por defecto, si

se desea forzar las ventas de este producto a cajas completas, etc.

/

d

‘ S ° r. : = J -
‘\ITANA Efadrell

Ay



Todas las areas funcionales de
la empresa bajo control

™

L
=

Productos

v’ Referencias cruzadas de productos:

Sustituciones de productos que vinculados
a clientes le permite ofrecer un producto
similar para evitar perder la venta.

v/ Seguimiento de productos:

Control y seguimiento de productos por
numero de lote.

v/ Muiltiples unidades de medida:

Europalet, m?2, palé, caja, pieza... segun
sea compra, venta o ubicacion. Y sus
conversiones.
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1001 - Blanco perla
Procesar Producto Historial Precios de venta...tos especiales Solicitar aprobacién Acciones Navegar Menos apciones
Producto > PIEZA
Inventario » 64506 | 258384
Costes y registro » 000 | MERCADERA | MERCADERIA
Precios y ventas » 0.00
Reposicién » Compra
Planificacion » | Minguns
Seguim. prod. »
Almacén »
Caracteristicas
N embalaje EQDO2 Forzar a cajas completas -
Unidad de manipulacién CAJA & Preguntar si Forzar a cajas com... .:
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Fabricacion

Para las empresas que necesitan controlar y automatizar el proceso de la
fabricacioén, las funcionalidades de Naviceram le permitiran optimizar los
recursos y los procesos:

v/ Lista de materiales v/ Planificacién del suministro

\V 4 Ordenes de produccién v/ Prevision de la demanda
v Rutas de produccion y varias \Vd Pedidos de produccién y de
versiones de ruta compra automaticos
v/ Configuracion de articulos v/ Centros de maquinas como
con su propia politica de capacidades al proceso de facturacion

reabastecimiento, incluida la

informacion de si se compran a v/ Cargas limitadas, para que no se

un tercero o si se fabrican. asigne a un centro mas carga de
la que puede soportar
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Todas las areas funcionales de

la empresa bajo control

E \/ Pedido de material terminado

\/ Albaran de envio de material

Gestion de
fabricacion externa

\/ Informacion de material a enviar
y preparacion en almacén

v/ Control de calidad en los
procesos externos

Dynamics 365 ~ Business Central 106010 - Pepe && Mepe Espacio sislado
& PEDIDOCOMPRA () | o)
e o
Procesar L anzar Solicitar aprabacion Imprimir Accinnes MNavegar Menas opciones [OTFY
L Lanzan F Acciones v Preparacion fabricacidn exleina > | O Componenles =

ﬁ Caleular dtas. factura y PP,
Nombre del proveedor o N factura proveedor FARPEPES

3 Obtener lineas de COMPra recurrentes...

Contacto M® albardn proveedor
B Copiar lineas...
Fecha emisién documento =

B Mover lincas negativas..

W Envio direclo

Lincas Administrar TR Pedido especi
cob.
T8l Archivar documento UNIDAD

N® can MEDIDA CANTIDAD CANTIDAD
TIPo N | P& Env. ped. compra empresas vinculadas HIBRE EMHALAJE  VARIANTE ORIGINAL DRIGINAL REAL
Praducto B 1004 EDOOS 000006 MLIN 1.000 1.003,33333
= [ Documento entrante 4 .
Producto 1004 EQUOS 000008 MLIN 100 105
Froducto 1004 1M BB B EQ0OB 000008 MLIN 1.000 1.003%,33333
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Todas las areas funcionales de
la empresa bajo control
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Almacén

v/ Control del stock a todos los niveles:

Podemos consultar el stock actual, el reservado y el disponible por los
siguientes criterios:

- Por ubicacién: por céd. almacén, céd. zona y céd. ubicacién. Bien sea
en una campa con pallets apilados o en una nave de picking con cajas
sueltas enestanterias.

- Por cantidad: cajas, piezas, metros.
- Por caracteristicas: calidad, tono y calibre

- Por embalajes: en los que esté almacenado el producto

v/ Sistema de Gestion de Almacén (SGA):

Naviceram se integra con iDynamics Warehouse para facilitar la gestién de las
operaciones de almacén por parte de los operarios a través de dispositivos

moviles. De esta manera, reducimos la posibilidad de errores, garantizamos la
salud del inventario y aumentamos la productividad de las tareas de almacén.
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Todas las areas funcionales de

la empresa bajo control

Almacén

v/ Documentacion de exportacion y packing list: Administrar Navegar  Menos opciones
Se genera desde el pedido del cliente. Se informa n° S
. , coD. N* cODIGO N* UNIDAD CANTIDAD
contenedor, precmto, peso bruto/neto, n° de pale, UBICACION PRODUCTO  CALIDAD TONO CALIBRE  EMBALAJE  MEDIDA CANTIDAD (BASE)
CajaS metros A-D001 E 1001 14 27 45 FO00? FODDZCAIA 320 1920
’ A-0001 1001 pr B4 05 EQOD2 EQOD2CAJA 1.920 11520
A-0001 1003 1A i T EQOOT EOOOTCAJA 982 9.8320
v/ Multi-almacén y control de las ubicaciones: A-0002 1001 1A 2 as £0002 EQ002CAUA a4 4108
A-0002 1001 3A 37 12 EDOD2 EQOO2CAJA 84 384
Varios almacenes, zonas y ubicaciones/filas. A-GO003 1001 1A % a2 £0002 EDDD2CAIA 1.780 7680
A-0004 1001 1A B4 s EQ002 EQOO2CAJA 256 1536
B-0007 1001 1A "4 [15] [AEE 17 LODDACALA 960 5760
V OrganizaCi()n inteligente del almaCén: B-0002 1001 1A 73 36 EQOD2 EQOO2CAJA 320 L1920
B-0003 1001 1A U1 42 FOn0? ron02CAIA 1152 6012
Crear, elegir o que el sistema proponga la mejor ubicacion — i L L N = it — s
B-0:004 1001 1A 55 42 EQOD2 EQOD2CAJA 256 1.536
al operario de almacén. Transferencias de ubicacion. 80004 1002 1A 00 0 E0006 EOO0GCAIA 133
B-0004 1004 14 22 2 EQ0O08 EOODBCAJA 154 1.078
C-0002 1001 2A 22 45 EO0O3 EODOICAJA 96 7GR
r = C-0003 1001 1A EOOD2 EQOD2CAJA 59 351
V Almacenes de depOSItos' =04 1001 RESTO) 2? 44 EO007 FODOACALA 64 324
. . o . D-0001 1001 14 73 36 EQ0OD2 EQOO2CAJA 576 3456
Naviceram permite el control de depdsitos de clientes, del . oon o = - o S, =y =

material que hay en cada uno de ellos, asi como de los
procesos de venta desde los depdsitos o de reposicion del
material en los mismos.
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Todas las areas funcionales de
la empresa bajo control

Gestion comercial

v/ Tarifas flexibles y actualizables:

Tarifas relacionadas con un cliente, grupo de clientes, producto... También amplia
configuraciéon de descuentos y tarifas en compras y ventas relacionandolas por
cliente, producto, grupo de clientes, etc.

v/ Gestion inteligente de reservas:

Naviceram nos propone la mejor partida a utilizar en cada caso, bien sea
para eliminar picos o para servir al cliente el mismo tono que le servimos con
anterioridad, mostrando ademas el disponible.

v/ Reglas de estado:

Para facilitar la gestion de los pedidos de venta se ahaden pistas visuales
del estado de cada linea (disponible, reservada, picking generado, envio
generado, etc).

v/ Documentacion desde el pedido de venta:

Consulta de los documentos generados (packing list, albaran de venta,
factura comercial...).

NAV | | |ceram
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Todas las areas funcionales de
la empresa bajo control

v/ Gestion del riesgo en clientes:

Desglosado por riesgo de la compahia
aseguradora y riesgo de la empresa. La ficha
de clientes tiene informacion relativa al riesgo
que le concede la compania aseguradoray el
posible riesgo extra que le concede nuestra

Gestion comercial

empresa.
C00010 - Aitana
v’ Gestion completa de comisiones:
Procesar Nuevo Documento Solicitar aprobacién Cliente Acciones Navegar Informe Menos opciones
En el cliente se incluye dos comisionistas y hasta
G | Muostrar mas s
ol - tres representantes en cada linea de venta.
Nesmbire Aitana Tipsoy arrastre comision Linesl r
Saldo (DL) 57,07 lipo calculo comision Total factura v \/ Automatizacion de la ||qu|dac|6n
Salde vencido (DL) 0.00 Representante 1 AD e . .7
' t De las comisiones de venta y generacion de la
S e O] Reproseiames 5 factura de compra, asociando el representante
Bloqueado ' Representante 3 ket con el proveedor.
Total ventas 49,20 Comercial zona 1 BH
Costes (DL} 0,00 Comercial zona 2 g . .-
- v/ Proceso de planificacion de
Mo esla en 4 AFAT ._) - . - -
aprovisionamiento automatizado:
Con la hoja de demanda podemos planificar

nuestra compra teniendo en cuenta el material
que tenemos en stock, las érdenes de

AiTANA @ fodre” produccién y los pedidos de clientes.
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Todas las areas funcionales de

la empresa bajo control
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Instalaciones
publicitarias
\V 4 Componentes publicitarios: v/ Informes:
Soportes panel, muebles De materiales, ranking de '.,::;\....
expositor, soportes plafén, ventas por productos, resumen
publicidad y colaboraciones. de instalaciones y otros.
v/ Subconjuntos publicitarios: v/ Actividades periédicas:
Paneles estandar y Actualizar costes y pesos,
personalizados, plafones, generar instalaciones.
maletas.
v Conjuntos publicitarios: \Vd Automatizacion de tareas:
Expositores y conjuntos Instalaciones publicitarias,
plafones. diario de transferencias,

pedidos de ensamblado,

consulta de utilizacion.
v/ Liquidacion de pedidos

publicitarios
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www.aitana.es | mkt@aitana.es www.fadrell.com | marketing@fadrell.com

Si estas interesado en este vertical o necesitas mas
informacion sobre él, no dudes en contactar con nosotros.
Puedes encontrarnos en el 647 895 564



http://www.youtube.com/channel/UCdVG4QBiFLa7QG1AuU7sWbg
http://www.linkedin.com/company/fadrell-grupo-tecnol-gico/
http://twitter.com/FadrellGrupoTec
http://www.facebook.com/fadrellgrupotecnologico/
http://www.youtube.com/user/aitanaonline
http://www.linkedin.com/company/aitana/
http://twitter.com/aitanasocial
http://www.facebook.com/AitanaSocial

