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“La automatización de procesos ha sido 
clave para mejorar la agilidad de los 
equipos y aumentar la eficiencia 
operativa.”

Nabla Wind Hub es un proveedor independiente de soluciones innovadoras de ingeniería para el sector de 
la energía eólica. Nabla ofrece una amplia gama de servicios exclusivos de extensión de vida útil, optimi-
zación del O&M y mejora del rendimiento de los activos eólicos a nivel mundial, abordando los retos 
más complejos de la mejora operativa de parques eólicos.

La compañía resalta por su capacidad para ofrecer soluciones multitecnológicas y personalizadas, aseguran-
do que cada cliente aproveche al máximo su inversión en energía renovable. 

Con una facturación cercana a los 3 millones de euros, un equipo de 30 empleados y más de 115 clien-
tes activos, Nabla Wind Hub se ha consolidado como líder en la optimización de parques eólicos, destacando 
por su enfoque innovador y su compromiso con la mejora continua de procesos. 

Antes de este proyecto, la filial española de Nabla carecía de un ERP que facilitara su gestión interna y apo-
yara su crecimiento. Por ello, a medida que la empresa expandía sus operaciones y aumentaba la demanda de 
sus servicios, se hizo evidente la necesidad de contar con una solución tecnológica que acompañara este 
proceso de crecimiento y optimizara sus operaciones.

Caso de éxito Nabla Wind Hub 
Solución: Dynamics 365 Business Central

SITUACIÓN

Uno de los principales retos de la compañía era la falta de integración con sus filiales -que contaban con 
una versión de Business Central obsoleta-, lo que generaba ineficiencias operativas y complicaba la coor-
dinación de proyectos a nivel global. 

“Necesitábamos automatizar los procesos para tener más agilidad a la hora de obtener información y repor-
tes para la toma de decisiones”, explica José Antonio León, Senior Financial Accountant de Nabla.

 
Así pues, el objetivo principal era encontrar una solución que les proporcionara visibilidad en tiempo real 

de sus operaciones y mejorara la eficiencia en la gestión de recursos, proyectos y datos financieros.

Microsoft Dynamics 365
Business Central
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SOLUCIÓN

Conscientes de que la sede española no contaba con una solución tecnológica y que, el resto de las filiales 
necesitaban actualizar la versión de Business Central que disponían, los profesionales de Aitana propusieron la 
implantación de Microsoft Dynamics 365 Business Central SaaS. Un ERP 100% en la nube que prometía 
solucionar todos los problemas de integración, fiabilidad y accesibilidad a los datos en tiempo real.

 
"Nos decantamos por Business Central por ser una plataforma escalable y flexible que nos iba a permitir 

automatizar y digitalizar procesos, así como obtener informes. Además, era el ERP implantado en otras filiales 
del grupo", explica León.

El proceso de implementación de Business Central en la filial española se realizó desde cero, de manera 
estructurada, siguiendo una metodología estándar que incluyó un análisis detallado de los procesos internos 
de Nabla, la preparación del entorno, la carga de datos y la validación del sistema antes de la puesta en 
funcionamiento. 

Uno de los principales retos de la compañía era la falta de integración con sus filiales -que contaban con 
una versión de Business Central obsoleta-, lo que generaba ineficiencias operativas y complicaba la coor-
dinación de proyectos a nivel global. 

“Necesitábamos automatizar los procesos para tener más agilidad a la hora de obtener información y repor-
tes para la toma de decisiones”, explica José Antonio León, Senior Financial Accountant de Nabla.

 
Así pues, el objetivo principal era encontrar una solución que les proporcionara visibilidad en tiempo real 

de sus operaciones y mejorara la eficiencia en la gestión de recursos, proyectos y datos financieros.

Este proyecto permitió al resto de filiales de Nabla reemplazar su versión obsoleta de Business Central por 
esta versión más moderna, que integraría todos los aspectos clave de la gestión empresarial: desde la 
contabilidad y las finanzas hasta la logística y la gestión de proyectos.

Una de las características más valoradas de este ERP por la compañía fue su arquitectura en la nube. Y es 
que, esta solución además de eliminar la necesidad de disponer de servidores locales, también les iba a permitir 
acceder a su sistema desde cualquiera de sus sedes, facilitando la colaboración entre equipos y la toma de 
decisiones en tiempo real. 

"Business Central nos da la capacidad de ver los datos en tiempo real, lo que ha mejorado la rapidez con la 
que tomamos decisiones estratégicas", comenta Inés Castresana, Head of Administration and Finance 
Department de Nabla.
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"Nos decantamos por Business Central por ser una plataforma escalable y flexible que nos iba a permitir 

automatizar y digitalizar procesos, así como obtener informes. Además, era el ERP implantado en otras filiales 
del grupo", explica León.
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estructurada, siguiendo una metodología estándar que incluyó un análisis detallado de los procesos internos 
de Nabla, la preparación del entorno, la carga de datos y la validación del sistema antes de la puesta en 
funcionamiento. 

La implementación de Business Central SaaS ha tenido un impacto significativo -tanto a nivel operativo 
como estratégico- que ha transformado la forma de trabajar de Nabla Wind Hub.

Uno de los beneficios inmediatos ha sido el aumento en la productividad. Y es que, Business Central 
permite acelerar los flujos de datos y optimizar la gestión de proyectos y procesos comerciales. "La 
automatización de procesos ha sido clave para mejorar la agilidad de los equipos y aumentar la eficiencia 
operativa", expresa Alfonso San Emeterio, director general de Nabla Wind Hub.

Además, este ERP ha facilitado la integración entre las distintas áreas de la empresa, tanto a nivel nacional 
como internacional. De esta manera, la compañía consigue una mayor cohesión en la gestión de proyectos 
globales, asegurando que todos los departamentos trabajen con una visión compartida y alineada.

BENEFICIOS

Este proyecto permitió al resto de filiales de Nabla reemplazar su versión obsoleta de Business Central por 
esta versión más moderna, que integraría todos los aspectos clave de la gestión empresarial: desde la 
contabilidad y las finanzas hasta la logística y la gestión de proyectos.

Una de las características más valoradas de este ERP por la compañía fue su arquitectura en la nube. Y es 
que, esta solución además de eliminar la necesidad de disponer de servidores locales, también les iba a permitir 
acceder a su sistema desde cualquiera de sus sedes, facilitando la colaboración entre equipos y la toma de 
decisiones en tiempo real. 

"Business Central nos da la capacidad de ver los datos en tiempo real, lo que ha mejorado la rapidez con la 
que tomamos decisiones estratégicas", comenta Inés Castresana, Head of Administration and Finance 
Department de Nabla.

Gracias a su escalabilidad, Business Central se adapta al crecimiento continuo de la empresa, 
alineándose con la evolución tecnológica del grupo y el ecosistema Microsoft 365. Esta flexibilidad garantiza 
que el ERP pueda seguir apoyando la expansión futura de la compañía, facilitando la integración con nuevas 
filiales o proyectos.

Otro beneficio ha sido la mejora en la capacidad de análisis y explotación de datos. Y es que, con 
Business Central, Nabla ha logrado obtener información en tiempo real, lo que ha mejorado la capacidad para 
tomar decisiones estratégicas de manera más rápida y fundamentada. "Ahora podemos acceder a 
informes detallados al instante, extraer información y no depender de asesoría externa lo que ha transformado 
nuestra forma de tomar decisiones", subraya Castresana.

Finalmente, el director general destaca el excelente trabajo del equipo de Aitana: “Estamos muy contentos 
con Aitana porque nos han acompañado durante la implantación y el desarrollo del ERP en nuestro sistema.”
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Si deseas obtener más información acerca de los servicios y soluciones de Aitana:

647 895 564

www.aitana.es

mkt@aitana.es
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